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	                     THÔNG BÁO TUYỂN DỤNG   


Công ty cổ phần ASIA PACIFIC (APC) là một công ty hàng đầu trong lĩnh vực sản xuất bao bì thực phẩm và đồ uống tại Việt Nam. 

Với hơn hơn 11 năm kinh nghiệm và phát triển hiện APC đã khẳng định được uy tín thương hiệu vững chắc trên thị trường. 

Để nâng cao năng lực cạnh tranh và giữ vững uy tín,thương hiệu..Hiện APC đang cần tuyển vị trí sau:

+ Chức danh chuyên môn: 

- Nhân viên kinh doanh
- Mã số tuyển dụng :NVKD - APC / HN
	+ Mô tả công việc:
- Nghiên cứu, thu thập thông tin về thị trường, nhu cầu khách hàng. Triển khai kế hoạch kinh doanh,duy trì phát triển khách hàng cũ, tìm kiếm khách hàng mới, tham gia chào hàng và xúc tiến ký kết hợp đồng. Theo dõi, đôn đốc quá trình thực hiện hợp đồng, hỗ trợ giao hàng và hỗ trợ thu hồi công nợ.

- Thu thập và tổng hợp thông tin thị trường, đối thủ cạnh tranh, các sản phẩm theo phân đoạn thị trường, nhóm khách hàng, khu vực được giao.

- Đề xuất các sản phẩm mới phù hợp với khu vực và địa bàn được phân công phụ trách.

- Nghiên cứu và đề xuất các biện pháp quảng bá, giới thiệu về sản phẩm/dịch vụ và thương hiệu Công ty thuộc phạm vi phụ trách.
- Lập kế hoạch phát triển khách hàng, thị trường, doanh thu theo tháng/quý.

-Tiếp nhận thông tin, yêu cầu của khách hàng. Liên hệ, giải đáp, tư vấn về chất lượng, giá cả sản phẩm…cho khách hàng.
- Lập danh sách các khách hàng tiềm năng, đề xuất các kế hoạch/phương án tiếp cận, gặp gỡ,chăm sóc khách hàng nhằm quảng bá, giới thiệu sản phẩm/dịch vụ.

- Phối hợp với các đơn vị/cá nhân liên quan chào hàng và tham gia đàm phán, xúc tiến ký kết hợp đồng.

- Kiểm tra, đôn đốc quá trình thực hiện hợp đồng đảm bảo đúng yêu cầu, thời hạn.

- Làm đầu mối tiếp nhận thông tin và phối hợp với các bên giao hàng và giải quyết các vấn đề phát sinh, vướng mắc liên quan đến nội dung hợp đồng.

- Hỗ trợ nhân viên kế toán  hoàn thiện hồ sơ thanh toán và đôn đốc thu hồi công nợ đến hạn, quá hạn.

- Lập hồ sơ quản lý khách hàng.

-  Lên lịch và thực hiện chăm sóc khách hàng theo định kỳ tháng/quý/năm.

- Nắm bắt hoạt động, tình hình tài chính của khách hàng do mình quản lý.

- Định kỳ báo cáo Người quản lý trực tiếp và lãnh đạo về kết quả hoạt động kinh doanh khuvực, khách hàng quản lý.

- Thực hiện chế độ lập kế hoạch và báo cáo công việc định kỳ với Quản lý trực tiếp.

- Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chức năng, yêu cầu của Quản lý trực tiếp.

- Hoàn thành đầy đủ các chỉ tiêu kế hoạch và chỉ tiêu tăng trưởng doanh số được giao.

- Duy trì các mối quan hệ với khách hàng (cũ và mới) được thiết lập, duy trì hiệu quả, đạt được chỉ tiêu về phát triển khách hàng và chỉ tiêu hợp đồng mới.

- Báo cáo, số liệu tổng hợp về thị trường, khách hàng, khu vực, địa bàn… được thống kê và lập chính xác, đầy đủ, đúng hạn.

+ Yêu cầu chung:

- Nam hoặc Nữ từ 21 đến 40 tuổi .
- Ngoại hình khá trở lên.
-Thành thạo các kỹ năng sử dụng máy vi tính .
- Có kinh nghiệm làm ở vị trí tương tự từ 03 năm trở lên ( ưu tiên những ứng viên đã làm trong các doanh nghiệp sản xuất, và kinh doanh phân phối hàng tiêu dùng  hoặc có các mối quan hệ chặt chẽ với báo chí, truyền hình , các công ty phân phối hàng tiêu dùng, và nhạy bén với những thay đổi của thị trường ).
- Có khả năng làm việc độc lập và xây dựng chiến lược
- Khả năng ngoại giao, giao tiếp, và thuyết phục khách hàng . 

+ Thời gian làm việc: 

- Sáng từ 8h – 12h 

- Chiều từ 13h – 17h

- Nghỉ chủ nhật

+ Nơi làm việc:
Trung tâm phân phối tại Hà Nội:

153 -155 Đường Hồ Mễ Trì, Phường Nhân Chính, Quận Thanh Xuân, TP Hà Nội

Điện thoại : 043 676 0416       Fax: 043 676 0313        www.apc.com.vn
+ Số lượng tuyển dung: 

- 01 Người

+ Quyền lợi:
- Mức lương: Thỏa thuận khi phỏng vấn
- Được đào tạo về nghiệp vụ kinh doanh và khai thác khách hàng .
- Được hưởng đầy đủ các chế độ theo qui định của luật lao động.
- Có chế độ phụ cấp.

- Nghỉ phép: 12ngày /01 năm làm việc

+ Hồ sơ ứng tuyển :
- Xem chi tiết quy tình tuyển dụng tại thư mục tuyển dụng website: www.apc.com.vn 
 ( Ứng viên xin vui lòng không liên hệ qua điện thoại )


